100% Marknadsandel — 3 platser kvar!

Ett Carrus-seminarium med Anders Hultgren.

Allt du behdver for att forbdttra era intikter, pd en halv dag!

Vill ni férbattra/férnya era erbjudanden? Forstd era kunder bittre? Fa bittre
marginaler? Oka 16nsamheten? Silja ritt saker? Vill du bli inspirerad och f4 ett antal
beprévade verktyg att arbeta med? Vill du snabbt fa fram en forbattringsplan?

I halvdags-seminariet 100% Marknadsandel gir vi igenom omriden som du
bor beakta for att planera forbittringsprojekt t6r Ditt foretag:

- Omvirlds- och konkurrentanalys

- Kundvirdeanalys

- Erbjudande, portfdlj och paketering
- Innovation

- Prissittning och Intiktslackage

- Marknadsstrategi

- Forbattringsplan

Seminariet bestir av genomgangar och korta arbetspass med hjilp av mallar. Vi
anviander beprévade koncept pa nya satt. Nar seminariet dr 6ver har du ett fardigt
utkast till plan for hur ni kan férbittra Ditt foretag,

Seminariet riktar sig till affirsansvariga och strateger, som pa kort tid vill fa
inspiration och hjilp att se och planera hur foretagets verksamhet kan forbattras.

Vilkommen till Carrus den 14/3, kl. 08.45 — 12.00

Plats: Carrus Management AB, Sveavigen 66, 8 tr., Stockholm

Anders Hultgren dr civilingenjor och civilekonom och har lang erfarenbet fran ledande befattningar inom bigh-
tech, med bade teknisk och kommersiell inrikining, som affdrsenbetschef, strategichef, produktenbetschef, chef
business intelligence etc. Han har dven bred erfarenbet som konsult inom management, och har fem patent inom
ICT-system.

Priset for seminariet ar 2900 kr. Anmalan, inklusive kontakt- och
faktureringsuppgifter, skickas via epost senast 1/3 till: anders.hultgren(@carrus.se

Deltagarantalet dr begrinsat. Anmilan dar bindande. Fakturering sker vid anmdlan. Platsen kan dverlatas.



Carrus

Carrus Management — Sveriges ledande intiktskonsult

Carrus Management AB ir en managementkonsult som hjalper foretag, frimst inom B2B, att 6ka
lénsamheten genom att utveckla sina affirer pa intiktssidan.

Vi dr specialiserade pa kundvirdebaserad intiktsutveckling och vir affirsmodell bygger pa
vilutvecklade metoder inom de omraden som starkt paverkar intikter och l6nsamhet:

Strategi &
organisation

Kundvéarde

Prissittning Siljeffektivitet

Carrus filosofi utgar fran att framgangsrika affirer bygger pa en forstaelse av kundvirden och
foretagets formaga att hantera dessa kundvirden i sin organisation. Kundvirdeperspektivet dr
ddrfor en integrerad del 1 alla Carrus metoder och arbetssitt.

Genom att vi kan kombinera erfarenheter fran olika branscher och affirsmodeller pa ett effektivt
sitt erbjuder vi vara kunder vart marknadsledande stéd for att stirka marginaler och 16nsamhet.

Ta kontakt med oss sa tar vi en fOrsta diskussion om hur vi kan hjilpa till att 6ka ditt féretags

intdkter.

Typiska uppdrag

Affirs- och intdktsmodeller Kundvirdebaserade avtal
Affirsplanering Kundvirdebaserad produktutveckling
Affirsstrategi Prissittning och prismodeller
Business Intelligence Sales Intelligence

CRM som stdd for intiktsfokus Saljeffektivitetsanalys
Intiktsforbattring i befintlig affdr Siljutveckling

Intdkts-Lickage Utvirdering och introduktion av nya produkter
Kundvirdeanalys och tjanster

Pricing Policy & Guidelines Utveckling av starkare intiktsfokus

Kontakt: Anders Hultgren, anders.hulteren(@carrus.se, 0722-85(098

WWW.carrus.se +46 (8) 410 1770




